Uvodne mogucnosti

Originalne uvodne moguc¢nosti, uvek podsti¢u interesovanje ucenika!

Prirodno ne trazi se ,dosadna retorika“, ali jedna kratka pri¢a-dobra prica i
sa dobrim ciljem, koja se uklapa u temu, veoma je dobrodola.

Isto tako nekom anekdotom mozZete izazvati prijatan osmeh kod vasih
u€enika.

Citati

Vi ste jedno retori¢ko sredstvo - sprava, koje kako u uvodu tako i u toku
nastave, vodi racuna o mnogovrsnosti (raznolokosti).

,Ko pita budala je za pet minuta, ko ne pita ostaje budala zauvek.“
- Kineska narodna izreka
,Covek najpre uci da govori, a onda uci da zatvara usta“

,Ko kaze A treba da izgovori i B. On moZze otkriti da je A bila greSka*“
»,Mi imamo obavezu da razmisljamo o posledicama nasih postupaka*“
- M. Gandhi

»,INismo odgovorni samo za ono $to ¢inimo, vec i za ono to ne
¢inimo“ - Moliere

,Ko radi taj i greSi. Ko radi mnogo i gresSi mnogo.

»,Ko ne gredi taj se potéinjava®

Licni dozivljaji i iskustva

Ne treba da dosadjujemo ucéenicima svojim liénim problemima. Ne sme
izgubiti povezanost sa temom. Ali, licna iskustva preneta direktno i u
pocetku nastave, mogu stvoriti atmosferu poverenja.

Nemojte nikada zapocinjati nastavu bez nekog uvoda. Samo uputstvo o
poslednjem ¢asu nije dovoljno! Ispunite poruke vasim idejama.

Mislim da je priprema dobrih pitanja jedna obaveznost za pocetak
teoretske i prakticne nastave. Ja ne smatram za sluc¢ajnim vaZna pitanja.
Dobro odabranim pitanjima ja kao nastavnik mogu pobuditi interesovanje
kod ucenika da bih on razmi$ljao o nekom problemom i traZio njegovo
reSenje.

Druge mogucnosti

- Primenijivati pomoc¢na sredstva i vizuelni materijal, demonstracija neke
veZbe, prezentacija modela i mustri

- Aktuelni podaci i €injenice

- Vesti i saznanja

- Prikaz uporedjivanja

- Retori¢ka pitanje
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